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The Business Academy

Om projektet

Syftet med projektet The Business Academy ar att ge kunskap i féoretagande och
utveckla ett entreprendriellt tankeséatt. Projektet innehaller ett internationellt samarbete
tillsammans med deltagare fran Estland. Projektet riktar sig tillungdomar i aldern 18-25
ar som studerar, avslutat sina studier eller ar arbetsstkande. Utbildningen ar begransad
till 20 deltagare fran Aland (totalt 40 platser). Utbildningen sker i huvudsak pa svenska
men aven pa engelska under tvd gemensamma traffar pa Aland och i Estland.

Anmalan 6ppnar i augusti 2025 och utbildningen genomfors under oktober-november
2025. Narmare datum for utbildningen kommer inom kort och presenteras pa hemsidan
www.naringsliv.ax/kurser-projekt-och-evenemang/business-academy

Preliminart program
Utbildningen bestar av sex moduler och totalt atta dagar med féljande innehall.
Modul 1: Entreprendrstank & Idégenerering ( 1 dag)

¢ Introduktion till entreprendrskap: Vad innebar det att vara entreprenor?

e Egenskaper hos framgangsrika entreprenorer: Tillvaxttank, motstandskraft och
risktagande.

e Hitta din passion och affarsidéer: Brainstorming och valideringstekniker.

e Skapa en enkel affarsplan

Modul 2: Affarsplanering & marknadsundersdkningar (1 dag)

e Forsta affarsmodeller: Hur foretag tjanar pengar.
e Marknadsundersokningar och kundbehov: Identifiera och validera din malgrupp.
e Konkurrensanalys: Hur skilja sig fran mangden.

Modul 3: Varumarke, marknadsforing & forsaljning (2 dagar pa Aland, pa engelska)
Dag 1: Forsaljning & Kundengagemang + Foretagsbesok

e Forsaljningspsykologi & kundfértroende: Konsten att “salja”

e Prisstrategier och vinstmarginaler: Tjana pengar samtidigt som du forblir
konkurrenskraftig.

e Natverk och bygga relationer: Hur du far dina forsta kunder.

e Praktisk utmaning: Skapa en social mediakampanj eller saljpresentation.
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Dag 2: Varumarke & Digital narvaro

Uppfoljning dag 1
Bygga en stark varumarkesidentitet: Namn, logotyp, farger och meddelanden.

Modul 4: Ekonomi och juridiska grunder (1 dag)

Forsta foretagets kostnader och budgetering: Hur man hanterar startkostnader.
Intdktsstrommar och ldnsamhet: Olika satt att tjana pengar.

Grundlaggande redovisning och skatter

Finansieringsalternativ

Registrera ett foretag, avtal och skydda dina idéer.

Praktisk dvning: Skapa en enkel budget och ekonomisk plan.

Modul 5: Produktivitet, drift & uppskalning av verksamhet (1 dag)

Hur man boérjar smatt och skalar smart: Vaxer i ratt takt.
Tidsoptimering och effektivitet.

Bygga ett team och delegering: Nar och hur man anlitar hjalp.
Anvanda teknik for att automatisera funktioner.

Strategier for kundservice och lojala kunder

Praktisk dvning: Skapa en fardplan for ditt foretags tillvaxt.

Modul 6: Affarsmodeller, Franchising & Avslutning (2 dagar i Estland, pa engelska)

Dag 1:

Foretagstillvaxt och expansion

Att tala infor publik.

Att hitta investerare och sakerstall finansiering: Skapa en “killer pitch”
Gastforelasare.

Introduktion till Franchising & Business Celebration

Franchising: Hur fungerar franchising?
Final Pitch Session: Presentera dina affarsidéer.
Avslutning — Feedback

Mer information

Projektet leds av Estlands Franchiseférening med Alands Naringsliv som partner.
Utbildningen finansieras av EU genom Interreg Central Baltic programmet. For mer
information eller forfragningar kontakta Alands Naringsliv och projektledare Dan
Andersson, tel. 018-52931 eller e-post dan.andersson@naringsliv.ax.
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